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Miniguide til brug af delydelsesreglen
Miniguidens formål
Delydelsesreglen i udbudslovens §8 kan du bruge 
i tilfælde, hvor en eksisterende aftale ikke rummer 
de ønsker, du har til fx bæredygtige indkøb eller til 
dækning af et pludseligt opstået behov. Standard­
produkter købes fra de udbudte rammeaftaler. De 
øvrige produkter købes udover det udbudte stan­
dardsortiment. 

Du kan bruge delydelsesreglen på EU-udbudte 
rammeaftaler og kontrakter, men det forudsætter, at 
ordregiver forinden har forpligtet sig til at købe for 
en bestemt værdi eller mængde i aftaleperioden.

Miniguidens formål er at sikre, at du kan købe 
bæredygtige produkter udenfor et aftalesortiment 
på samme vilkår som aftalevarer. Denne mulighed 
opstår, da produkterne sidestilles i købsøjeblikket (fx 
i et indkøbssystem). Miniguiden er til dig som ar­
bejder udbudspraktisk eller er kontraktansvarlig, og 
som ønsker at benytte delydelsesreglen til indkøb.

Du kan bruge delydelsesreglen til at blive mere 
bæredygtig
Bæredygtige produkter er svære at beskrive i en 
udbudsproces, da området mangler både standard­
isering og miljømærker. Bæredygtige produkter kan 
være UPCY-produkter, genbrug eller produkter pro­
duceret af alternative materialer, fx materialer ind­
samlet fra land eller hav. Fælles for disse produkter 
gælder det, at de typisk har et meget lavt klimaaftryk, 
men ikke LCA-tal. Det skyldes, at der ikke er tale om 
standardvarer, som produceres i et stort omfang og 
derfor ikke berettiger en bekostelig LCA-beregning. 
Ofte udvikles bæredygtige produkter af innovative 
små og mellemstore virksomheder og gerne ved 
hjælp af arbejdskraft fra kanten af arbejdsmarkedet. 

Delydelsesreglen hjælper den innovative fremdrift 
i aftaleperioden
Gevinsten ved at benytte delydelsesreglen til at 
købe bæredygtige produkter uden for en aftales 
udbudte standardsortiment er tredelt:
• Du vil som offentlig ordregiver øge dit bære­

dygtige klimaaftryk
• Du stimulerer og belønner de innovative virk­

somheder for deres medvirken til at sikre den
grønne omstilling og fortsatte bæredygtige
udvikling indenfor branchen

• Du medvirker til at øge beskæftigelsen inden for
gruppen af borgere på kanten af arbejdsmarkedet

Skabelon og udfyldte eksempler
Sidst i miniguiden finder du en tom skabelon til 
udfyldelse, når du vil bruge delydelsesreglen. Der­
udover kan du se tre eksempler på, hvordan reglen 
om delydelser kan anvendes i praksis:
• Eksempel 1 og 2 – efter kontraktstart kan der

opstå et ønske om andre produkter
• Eksempel 3 – pludseligt opstået behov, som ikke

er dækket af en aftale
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Begrebsafklaring
Delkontrakter
Udbudslovens § 49. En ordregiver kan udbyde sær­
skilte delkontrakter i stedet for at udbyde en samlet 
kontrakt. Stk. 2. 

Udbyder en ordregiver ikke særskilte delkontrakter, 
skal ordregiveren i udbudsmaterialet oplyse om 
baggrunden herfor. *

Reglen om delydelser
Udbudslovens § 8. Når bygge- og anlægsarbejder, 
levering af tjenesteydelser eller køb af ensartede va­
rer tildeles som separate delkontrakter, gælder afsnit 
II eller III for indgåelsen af hver enkelt delkontrakt, 
såfremt den samlede værdi af alle delkontrakter 
mindst svarer til den gældende tærskelværdi. 

Stk. 2. Uanset stk. 1 kan en ordregiver tildele en 
delkontrakt uden at følge reglerne i afsnit II eller III, 
når følgende betingelser er opfyldt:
1. Den anslåede værdi af den pågældende delkon­

trakt er under 596.408 kr. eksklusive moms for
varer og tjenesteydelser eller under 7.455.100 kr.
eksklusive moms for bygge- og anlægsarbejder,
jf. dog § 9.

2. Den samlede værdi af delkontrakter, der tildeles
uden anvendelse af reglerne i afsnit II eller III,
overstiger ikke 20 pct. af den samlede værdi af
alle delkontrakter, som det påtænkte arbejde,
det påtænkte køb af ensartede varer eller den
påtænkte levering af tjenesteydelser er opdelt i.*

Tildelingskriterier
Udbudslovens § 162. En ordregiver skal identificere 
det økonomisk mest fordelagtige tilbud på grund­
lag af et af følgende tildelingskriterier:
1. Pris,
2. omkostninger eller
3. bedste forhold mellem pris og kvalitet.

Stk. 2. Ved anvendelse af tildelingskriteriet omkost­
ninger kan alle former for omkostninger inddrages, 
herunder priser og livscyklusomkostninger, jf. § 166.

Stk. 3. Ved tildelingskriteriet bedste forhold mellem 
pris og kvalitet, jf. stk. 1, nr. 3, vurderes tilbuddet 
på grundlag af underkriterier som for eksempel 
kvalitative, miljømæssige og sociale aspekter. 
Underkriterier kan omfatte:
1. kvalitet, herunder teknisk værdi, æstetiske og

funktionsmæssige karakteristika, tilgængelighed,
design for samtlige brugere, sociale, miljømæs­
sige og innovative karakteristika og handel og
betingelserne herfor,

2. organiseringen af det personale, der skal udføre
kontrakten, og dets kvalifikationer og erfaring,
hvor kvaliteten af det personale, der skal udføre
kontrakten, kan påvirke niveauet af kontraktens
opfyldelse betydeligt, eller

3. kundeservice, teknisk bistand og leverings­
betingelser.

Stk. 4. Ved anvendelse af tildelingskriteriet i stk. 1, 
nr. 3, kan ordregiveren fastsætte prisen eller om­
kostningerne, således at der alene konkurreres på 
kvalitative underkriterier. *

* LBK nr. 10 af 06/01/2023 (Gældende)
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Certifikater, standarder, normer og mærker
Udbudslovens § 157. En ordregiver kan kræve, at en 
ansøger eller en tilbudsgiver fremlægger certifikater 
fra uafhængige organer til bekræftelse af, at ansø­
geren eller tilbudsgiveren opfylder bestemte kvali­
tetssikringsstandarder. Kræver ordregiveren opfyl­
delse af bestemte kvalitetssikringsstandarder, skal 
ordregiveren henvise til kvalitetssikringssystemer, 
som bygger på de relevante europæiske standard­
serier, der er certificeret af godkendte organer.

Stk. 2. En ordregiver skal acceptere tilsvarende cer­
tifikater fra organer i andre medlemsstater.

Stk. 3. En ordregiver skal altid acceptere anden 
passende dokumentation, hvis
1. en ansøger eller tilbudsgiver ikke har mulighed

for at få det krævede certifikat for en kvalitetssik­
ringsstandard eller et tilsvarende certifikat inden
for den gældende frist af årsager, der ikke kan
tilskrives den pågældende, eller

2. en ansøger eller tilbudsgiver ikke har det kræve­
de certifikat for en kvalitetssikringsstandard, selv
om det har været muligt at opnå det inden for
den gældende frist, og ordregiveren kan konsta­
tere, at de foreslåede kvalitetssikringsforanstalt­
ninger svarer til foranstaltningerne, der kræves
i forhold til den krævede kvalitetssikringsstan­
dard, uden at de ressourcer, som ordregiveren
skal bruge på dette, efter en konkret vurdering i
uhensigtsmæssigt omfang overstiger de res­
sourcer, som ordregiveren ville skulle bruge på
at konstatere, at tilbudsgiveren er i besiddelse af
den krævede kvalitetssikringsstandard.

Udbudslovens § 158. En ordregiver kan kræve, at 
en ansøger eller en tilbudsgiver fremlægger certi­
fikater udstedt af uafhængige organer til bekræf­
telse af, at ansøgeren eller tilbudsgiveren opfylder 
bestemte miljøledelsessystemer eller miljøledel­
sesstandarder. Kræver ordregiveren opfyldelse af 
bestemte miljøledelsessystemer eller miljøledelses­
standarder, skal ordregiveren henvise til EU-ord­
ningen for miljøledelse og miljørevision (EMAS), jf. 
Europa-Parlamentets og Rådets forordning (EF) nr. 
1221/2009, eller til andre anerkendte miljøledelses­
systemer i henhold til artikel 45 i Europa-Parlamen­

tets og Rådets forordning (EF) nr. 1221/2009 eller 
andre miljøledelsesstandarder, der er baseret på de 
relevante europæiske eller internationale standar­
der udstedt af godkendte organer.

Stk. 2. En ordregiver skal acceptere tilsvarende cer­
tifikater fra organer i andre medlemsstater.

Stk. 3. En ordregiver skal altid acceptere anden 
passende dokumentation, hvis
1. en ansøger eller tilbudsgiver ikke har mulighed

for at få det krævede certifikat for et miljøledel­
sessystem eller en miljøledelsesstandard eller
et tilsvarende certifikat inden for den gældende
frist af årsager, der ikke kan tilskrives den pågæl­
dende, eller

2. en ansøger eller tilbudsgiver ikke har det kræve­
de certifikat for et miljøledelsessystem eller en
miljøledelsesstandard, selv om det har været
muligt at opnå det inden for den gældende frist,
og ordregiveren kan konstatere, at de foreslåede
foranstaltninger svarer til foranstaltningerne,
der kræves i forhold til det krævede miljøledel­
sessystem eller den krævede miljøledelsesstan­
dard, uden at de ressourcer, som ordregiveren
skal bruge på dette, eller en konkret vurdering i
uhensigtsmæssigt omfang overstiger de res­
sourcer, som ordregiveren ville skulle bruge på
at konstatere, at tilbudsgiveren er i besiddelse
af det krævede miljøledelsessystem eller den
krævede miljøledelsesstandard. *

* LBK nr. 10 af 06/01/2023 (Gældende)
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Bæredygtighed
Bæredygtig udvikling er baseret på at reducere 
klimapåvirkningerne og sikre en balanceret ressour­
ceudnyttelse. Planlægning og handling skal have 
som mål at fastholde disse idealer ind i al fremtid. 
Bæredygtighed berører alle niveauer fra det helt 
lokale til kloden i sin helhed. Verdenskommissio­
nen for Miljø og Udviklings rapport fra 1987: Our 
Common Future (Brundtland-rapporten) definerer 
bæredygtig udvikling som ”en udvikling, der opfyl­
der de nuværende behov, uden at bringe fremtidi­
ge generationers muligheder for at opfylde deres 
behov i fare”.

Du kan finde mere inspiration på Teknologisk Insti­
tuts hjemmeside om Bæredygtighedshjulet samt 
på Virksomhedsguidens hjemmeside om Bære­
dygtig og Grøn omstilling.

CSR
CSR (Corporate Social Responsibility) kaldes også 
samfundsansvar, social ansvarlighed, bæredygtighed 
og tredobbelt bundlinje. Uanset hvilken betegnelse 
man bruger, handler CSR om, at virksomheder ud­
viser ansvarlighed i forhold til det omgivende sam­
fund. Det handler om at drive forretning på en måde, 
der minimerer negative påvirkninger og maksimerer 
positiv værdi for mennesker, miljø og økonomi.

Cirkulær økonomi
Cirkulær økonomi er en model for forbrug og 
produktion, hvor produkters livscyklus er udvidet, 
primært takket være et bedre miljøvenligt design, 
der gør det nemmere at reparere, genbruge og 
reproducere gamle produkter, en forbedret holdbar­
hed, bedre affaldshåndtering, og nye forretnings­
modeller baseret på leasing, deling, reparation og 
genbrug. Den står i modsætning til den traditio­
nelle lineære økonomi med nyindkøb og en ’brug-
og-smid-væk’-kultur. Den liniære økonomi kræver 
også, at mange produkter produceres billigt med 
lettilgængelige materialer og energi. 

ESG
ESG er en måde at strukturere arbejdet med bæ­
redygtighed på, som bliver mere og mere udbredt 
både i danske og udenlandske virksomheder. ESG 
står for Environment, Social og Governance, og 
dækker over hhv. miljø og klima, sociale forhold 
samt virksomhedsadfærd. 

FN17
Verdensmålene udgør 17 konkrete mål og 169 del­
mål, som forpligter alle FN’s 193 medlemslande til 
helt at afskaffe fattigdom og sult i verden, reducere 
uligheder, sikre god uddannelse og bedre sundhed 
til alle, anstændige jobs og mere bæredygtig øko­
nomisk vækst. De fokuserer ligeledes på at fremme 
fred og sikkerhed og stærke institutioner og på at 
styrke internationale partnerskaber. 

Verdensmålene anerkender således, at social, øko­
nomisk og miljømæssig udvikling, fred, sikkerhed 
og internationalt samarbejde er tæt forbundne. Det 
kræver en fælles, global integreret indsats at opnå 
holdbare udviklingsresultater. 

https://www.dtu.dk/om-dtu/profil/baeredygtighed/hvad-er-baeredygtighed
https://www.teknologisk.dk/ydelser/baeredygtig-forretningsudvikling/forandring-gennem-konkrete-indsatser/44346,2
https://virksomhedsguiden.dk/content/temaer/baeredygtig-omstilling/
https://virksomhedsguiden.dk/content/temaer/baeredygtig-omstilling/
https://www.danskerhverv.dk/radgivning/csr/
https://www.europarl.europa.eu/topics/da/article/20151201STO05603/den-cirkulaere-okonomi-definition-betydning-og-fordele
https://virksomhedsguiden.dk/content/temaer/baeredygtig-omstilling/ydelser/esg-hvad-er-det-og-hvordan-kommer-du-i-gang/571548b6-b1f5-428e-994f-6ffab6d8a756/
https://www.verdensmaalene.dk/maal
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Øvrige begreber
Definition af upcycling, recycling og downcycling
Det ligger næsten i ordlyden på de tre begreber. 
Forskellen mellem upcycling, recycling og down­
cycling handler om, hvorvidt der skabes et produkt 
med større, samme eller mindre værdi i forhold til 
det produkt, man i forvejen havde.

Upcycling. En proces, hvor man ved at behandle el­
ler forarbejde et produkt skaber en større værdi, end 
produktet i udgangspunktet havde. Et eksempel på 
upcycling er, hvis man bruger rester fra tøjproduk­
tion til at lave nye produkter – fx ved at producere 
andet tøj eller lave tasker af restproduktet.

Formålet med upcycling er at genbruge spildpro­
dukter og at undgå at skulle bruge nye ressour­
cer. Det handler altså om at bruge mest muligt af 
de restprodukter, man har, og give affald og spild 
nyt liv.

Recycling. Når man tilfører et materiale eller et 
produkt den samme værdi, som det i forvejen hav­
de. Med andre ord handler det om at fastholde et 
produkt eller et materiale i den cyklus, det i forvejen 
befinder sig i. Det lyder måske kringlet. Men det er 
mere lige til, end man skulle tro.

Vores pantsystem er et godt eksempel. Her gen­
anvendes glas, plastik og metal. Og på den måde 
forbliver det i den samme cyklus over længere tid i 
stedet for at blive til affald. Realistisk set kan disse 
materialer dog ikke genanvendes til evig tid. Derfor 
vil nogle måske mene, at genbrug af pantprodukter 
i stedet udgør downcycling, som er den sidste form 
for genanvendelse.

Downcycling. Når et produkt transformeres til et an­
det produkt, der har en lavere værdi, end produktet 
i forvejen havde. Det kan måske lyde som en dårlig 
løsning. Men det er det faktisk ikke (i hvert fald ikke 
altid). Det er nemlig ikke altid muligt at upcycle og 
recycle produkter, og når det er tilfældet, er det bedre 
at downcycle end at lade materialet gå til spilde.

Et eksempel på downcycling er, når gamle tøjrester 
laves om til klude og viskestykker. Selvom viske­
stykker og klude for de fleste ikke har samme værdi 
som tøj, er det stadig bedre end at smide det ud.

Genbrug og genanvendelse
Genbrug. I daglig tale bruges begreberne genbrug 
og genanvendelse ofte synonymt, men der er en 
klar forskel. Genbrug er, når et kasseret produkt, 
materiale eller stof benyttes i samme form og til 
samme formål, som da det blev kasseret. Dette 
omfatter bl.a. såkaldt second hand-tøj, møbler fra 
loppemarkedet, brugte mobiltelefoner eller glasfla­
sker med pant. 

Genanvendelse. Når fx glasset fra denne flaske 
bliver til nye glasflasker eller vinduer, taler man 
om genanvendelse. Papir, der genopstår som 
genbrugspapir, er et andet typisk eksempel på 
genanvendelse, men ofte er genanvendelsestrans­
formationen mere overraskende. Eksempelvis kan 
plastflasker- og dunke blive til soveposefyld, fle­
ecetrøjer, legetøj, isolering og meget andet. Gamle 
cykler, pander, stoleben og andet metal kan om­
smeltes til dåser, knive, alufolie og mange andre 
metalprodukter, mens madrester og andet bioaffald 
kan bruges til biogas og gødning. 

https://arosbusinessacademy.dk/upcycling-recycling-downcycling/
https://faktalink.dk/titelliste/genbrug-og-genanvendelse
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Om offentlige indkøb og udbud 
Formål
Formålet med udbudsloven er at fastlægge pro­
cedurerne for offentlige indkøb, så der gennem 
en effektiv konkurrence opnås den bedst mulige 
udnyttelse af de offentlige midler.*

Ved offentlige indkøb forstås den proces, hvorved 
offentlige myndigheder, såsom ministerier, lokale 
myndigheder eller statsejede virksomheder, køber 
varer eller tjenesteydelser fra den private sektor. 

Reglerne for offentlige indkøb sikrer, at offentlige 
midler anvendes korrekt, når offentlige myndig­
heder foretager indkøb fra den private sektor.

* LBK nr. 10 af 06/01/2023 (Gældende)

De generelle principper
De generelle principper der gælder i EU, gælder 
naturligvis også ved udbud af kontrakter inden 
for EU. Dette fremgår direkte af betragtning 1, 
første pkt., i præamblen til EU – udbudsdirek­
tivet 2014/24/EU, som lyder “Tildeling af offentlige 
kontrakter af eller på vegne af medlemsstaternes 
myndigheder skal ske i overensstemmelse med 
principperne i traktaten om Den Europæiske Unions 
funktionsmåde (TEUF), og navnlig fri bevægelig-
hed for varer, fri etableringsret og fri udveksling af 
tjenesteydelser, samt de principper, der er afledt her-
af, såsom ligebehandling, ikke-forskelsbehandling, 
gensidig anerkendelse, proportionalitet og gennem-
sigtighed.” (red.). Principperne er også behandlet 
i art.18, stk. 1 i EU – udbudsdirektivet 2014/24/
EU, hvori det fastslås at ordregiver skal behandle 
økonomiske aktører ens (ligebehandling), uden 
forskelsbehandling (ikke-forskelsbehandling), samt 
handle på en gennemsigtig (gennemsigtighed) og 
forholdsmæssig (proportional) måde. Bestemmel­
sen er implementeret i § 2, stk. 1, i udbudsloven 
som ligeledes nævner principperne om lige­
behandling, gennemsigtighed og proportionalitet. 

Delkontrakter
En opdeling af kontrakten kan være fordelagtig for 
små og mellemstore virksomheder (SMV’er), da 
SMV’erne har lettere ved at byde og vinde mindre 
kontrakter. Bestemmelsen har dermed til hensigt at 
skabe en større dynamik og konkurrence på markedet.

Ordregivere kan frit fastsætte de enkelte delkon­
trakters størrelse og genstand. Opdelingen af 
kontakten kan være geografisk, på fagområde, insti­
tutioner mv. Dette følger af lovbemærkningerne til 
udbudslovens § 49:

”Opdelingen af kontrakten kan eksempelvis ske som 
en kvantitativ opdeling, geografisk opdeling eller som 
en opdeling i forskellige kontraktgenstande.”

En opdeling i forskellige kontraktgenstande inde­
bærer en kvalitativ inddeling, hvor der tages højde 
for de forskellige tilbudsgiveres erhverv og speciali­
seringer, ved at de enkelte delkontrakter tilpasses 
til de specialerede sektorer eller i overensstem­
melse med forskellige efterfølgende projektfaser. 
Det kunne fx være relevant at foretage en kvalitativ 
opdeling af kontrakten ved et fødevareudbud, hvor 
en delkontrakt vil kunne angå kød, mens en anden 
delkontrakt vil kunne angå mejeriprodukter.

https://trade.ec.europa.eu/access-to-markets/da/content/offentlige-indkoeb
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Reglen om delydelser
Delydelsesreglen kan bruges når:
1. Ordregiver forbereder sit udbud.
2. Når der under udførelsen af kontrakten opstår en

uforudset situation, som kræver en hurtig tildeling
af en delkontrakt til en ny eller eksisterende aktør.

3. Ordregiver ønsker at tildele delkontrakter til
virksomheder der f.eks. tilbyder innovative løs­
ninger, særlig miljømæssige attraktive produkter
eller udviser en særlig grad af social – og ledel­
sesmæssig ansvarlighed.

Forudsætning for brug af reglen om delydelser
• Hovedkontrakten skal være udbudt i et EU-udbud
• Det konkrete delindkøb skal have en sammen­

hæng med ”Hovedkontrakten”
• Indkøbet skal anses at være en del af ”Hoved­

kontrakten” og værdien for indkøbet skal indgå i
den samlede kontraktværdi

• Den samlede kontraktværdi skal være forpligten­
de for ordregiver

• Den anslåede værdi eksklusive moms af det
pågældende indkøb skal være mindre end
595.344 kr. * for varer eller tjenesteydelser

• Den anslåede værdi eksklusive moms af det
pågældende indkøb skal være mindre end
7.441.800 kr. * for bygge- og anlægsarbejder

• Den samlede værdi af de pågældende ”de­
lindkøb”, der tildeles uden gennemførsel af en
forudgående udbudsproces, må ikke overstige
20 % af ”Hovedkontraktens” samlede værdi

* Konkurrence- og forbrugerstyrelsen justerer Tærskel-
værdierne hvert andet år.

Værd at vide om reglen om delydelser*
Udbudslovens § 2 finder ikke anvendelse på indkøb i 
henhold til delydelsesreglen i udbudslovens § 8, stk. 2.

De forvaltningsretlige grundsætninger gælder ved 
anvendelse af reglen om delydelser. Uforudset 
behov for indkøb i aftaleperioden kan foretages ved 
anvendelse af reglen om delydelser. Da delydelses­
reglen alene undtager delkontrakter fra afsnit II og 
III i udbudsloven, vil delkontrakter være underlagt 
udbudslovens afsnit IV eller V, og ordregiver er så­
ledes for disse delkontrakter forpligtet til at vurde­
re, om kontrakten har en klar grænseoverskridende 
interesse og annoncere kontrakten, hvis det vurde­
res at være tilfældet, eller at indgå kontrakten på 
markedsmæssige vilkår efter udbudslovens afsnit 
V, hvis den vurderes ikke at have en klar grænse­
overskridende interesse.

* LH-Gulve A/S mod Region Midtjylland 19. juni
2017 sag nr. 17/00216

Gode råd
Undgå at indkøbene foretaget i.h.t. reglen om 
delydelser overstiger beløbsgrænserne (løbende 
budgetstatus).

Beskriv kort hvilke indkøb hver delkontrakt omfatter 
og hos hvem det er indkøbt.

Ordregiver anbefales at udarbejde et notat, når reg­
len om delydelser anvendes. Notatet bør indeholde 
en kort gennemgang af hovedkontrakten, årsagen 
til at reglen om delydelser anvendes samt hvor­
dan ordregiver har anvendt reglen om delydelser. 
Notatet bør opbevares sammen med det øvrige 
udbudsmateriale.

Forbehold
Der er ikke praksis, som endeligt afklarer problem­
stillingen med hensyn til, om delydelsesreglen 
fx i en bygge- og anlægskontrakt kan anvendes 
”på tværs” af forskellige vare- og tjenesteydelser. 
Ordregiver bør derfor overveje at offentliggøre en 
profylaksebekendtgørelse og følge proceduren i 
håndhævelseslovens § 411 for at skærme delydelsen 
mod sanktionen ”uden virkning”.

https://kfst.dk/udbud/regler-og-lovgivning/taerskelvaerdier/
https://kfst.dk/udbud/regler-og-lovgivning/taerskelvaerdier/
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Skabelon
Brug af delydelsesreglen på rammeaftaler og kontrakter

Kort beskrivelse af udbuddet (overordnet betegnelse): Begrundelse for anvendelse af delydelsesreglen:

Kontraktværdi

Indtast den forpligtende samlede kontrakt­
sum for det udbud, hvor delydelsesreglen 
ønskes anvendt

Beløb (max. 20 %) der kan 
købes ind ved anvendelse af 

reglen om delydelser:

Det samlede beløb ved anvendelse af reglen 
om delydelser må maximalt udgøre 20 % af 
den forpligtende samlede kontraktsum og 
maximalt 595.344 kr pr. delkontrakt

Produkt/
service:

Angiv pro­
dukt eller  
tjeneste­

ydelse på 
den enkelte 
delkontrakt

Beløb Beløb i kr. Beløb i kr. Beløb i kr. Beløb i kr. Beløb i kr. Beløb i kr.
Restbeløb:
Resterende 
totalbeløb

Sum pr. del­
kontrakt

Angiv værdi­
en af hver 

delkontrakt

0 0 0 0 0 0

Det anbefales, at der til hver delkontrakt udarbejdes en kort beskrivelse af, hvad der plan­
lægges indkøbt hos den valgte leverandør.

HUSK at journalisere dokumentet.				
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Eksempel 1
Brug af delydelsesreglen ved udbud på standardsortiment møbler og inventar

Kort beskrivelse af udbuddet  
(overordnet betegnelse):
En offentlig ordregiver udbyder en kontrakt på 
møbler og inventar i et standardsortiment.  
Kontraktværdien er fastlagt til 5.000.000 kr.

Begrundelse for anvendelse af delydelsesreglen:
En offentlig ordregiver har netop vedtaget en indkøbs­
politik, der støtter op om den grønne omstilling. 
Ordregiver ønsker derfor at indkøbe upcyclede og 
brugte møbler og inventar. Derudover ønsker ordre­
giver at indkøbe undervisningsborde lavet af FSC-
certificeret træ til en lokal folkeskole. Da upcycling og 
genbrug ikke er en del af den indgåede kontrakt og 
er svært at konkretisere, ønsker ordregiver at benytte 
reglen om delydelser til at foretage indkøbene.   

Kontraktværdi

5.000.000
Indtast den forpligtende samlede kontrakt­
sum for det udbud, hvor delydelsesreglen 
ønskes anvendt

Beløb (max. 20 %) der kan 
købes ind ved anvendelse af 

reglen om delydelser:

Det samlede beløb ved anvendelse af reglen 
om delydelser må maximalt udgøre 20 % af 
den forpligtende samlede kontraktsum og 
maximalt 595.344 kr pr. delkontrakt

 1.000.000

Produkt/
service:

Angiv pro­
dukt eller  
tjeneste­

ydelse på 
den enkelte 
delkontrakt

Brugte 
skriveborde

Brugte 
kantinestole

Brugte 
kontorstole

Upcyclede 
reoler

Upcyclede 
kontorstole

Undervis­
ningsborde 

lavet af 
FSC-certifi­
ceret træ

Beløb Beløb i kr. Beløb i kr. Beløb i kr. Beløb i kr. Beløb i kr. Beløb i kr.
Restbeløb:
Resterende 
totalbeløb

Sum pr. del­
kontrakt

Angiv værdi­
en af hver 

delkontrakt

 100.000  300.000  250.000  75.000  75.000  150.000 50.000
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Eksempel 2
Brug af delydelsesreglen ved indkøb af fødevarer på en rammeaftale udbudt af en indkøbscentral

Kort beskrivelse af udbuddet  
(overordnet betegnelse):
Et storkøkken ejet af en række kommuner del­
tager på en rammeaftale på indkøb af fødevarer og 
engangsartikler, der er udbudt af en indkøbscentral. 
Storkøkkenet har forpligtet sig til at aftage en kon­
kret mængde, som har en værdi på 10.000.000 kr. 

Begrundelse for anvendelse af delydelsesreglen:
Bestyrelsen i storkøkkenet, som producerer mad 
til visiterede borgere i ejerkommunerne, ønsker at 
borgerne skal have flere valgmuligheder til sammen­
sætning af menuer. Ordregiver har derfor foretaget 
en markedsafsøgning, og blevet opmærksom på at 
der findes en række mindre producenter og leveran­
dører af specialfisk og økologisk produceret brød, 
kød, drikkevarer og mejeriprodukter. For at imøde­
komme bestyrelsens ønske, vil storkøkkenet derfor 
benytte reglen om delydelser.

Kontraktværdi

10.000.000 
Indtast den forpligtende samlede kontrakt­
sum for det udbud, hvor delydelsesreglen 
ønskes anvendt

Beløb (max. 20 %) der kan købes ind 
ved anvendelse af reglen om delydel­

ser:

Det samlede beløb ved anvendelse af 
reglen om delydelser må maximalt ud­
gøre 20 % af den forpligtende samlede 
kontraktsum og maximalt 595.344 kr pr. 
delkontrakt

 2.000.000 

Produkt/service:
Angiv produkt eller  

tjenesteydelse 
på den enkelte 

delkontrakt

Specialfisk Økologisk kød Økologisk brød
Økologisk drikke 

og mejeri

Beløb Beløb i kr. Beløb i kr. Beløb i kr. Beløb i kr.
Restbeløb:
Resterende 
totalbeløb

Sum pr. del­
kontrakt

Angiv værdien af 
hver delkontrakt

 550.000  500.000  200.000  400.000  350.000

Beskrivelse af det 
konkrete indkøb:

Ordregiver vil ind-
købe specialfisk 

hos Leverandør 1 
primært i foråret 

og efteråret

Ordregiver vil 
indkøbe økologisk 
kød hos leveran-
dør 2 og 3 i de 

kommende to år

Ordregiver vil 
indkøbe økologisk 
brød hos Leveran-
dør 4,5 og 6 op til 

højtider

Ordregiver vil 
indkøbe økologisk 
drikke og mejeri 

hos Leverandør 7, 
8, 9 og 10 op til 

højtider
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Eksempel 3
Brug af delydelsesreglen på en rammeaftale på kontorartikler – standardsortiment

Kort beskrivelse af udbuddet  
(overordnet betegnelse):
En offentlig ordregiver har for 3 måneder siden 
opstartet en rammeaftale med en leverandør på et 
standardsortiment af kontorartikler. Rammeaftalen 
er estimeret til en samlet værdi på 2.500.000 kr. 
Ordregiver ønsker nu at anvende reglen om del­
ydelser, og har derfor forpligtet sig til at købe for 
2.000.000 kr. kontorartikler hos leverandøren.

Begrundelse for anvendelse af delydelsesreglen:
Ordregiver er uforudset blevet mødt med et ønske 
om at indkøbe papirkurve, stoleunderlag, knage­
rækker og en miljøstation, der alle skal være produ­
ceret af genbrugsplast. Produkterne er ikke en del 
af det udbudte sortiment. For at støtte op om den 
”grønne omstilling” ønsker ordregiver at indkøbe 
produkterne ved anvendelse af reglen om delydelser. 

Kontraktværdi

2.000.000

Beløb (max. 20 %) der kan købes ind 
ved anvendelse af reglen om delydel­

ser:

400.000

Produkt/service:
Angiv produkt eller tjenesteydelse på den 

enkelte delkontrakt
Genbrugsplast kontorudstyr

Beløb Beløb i kr.

Sum pr. delkontrakt
Angiv værdien af hver delkontrakt

400.000

Beskrivelse af det konkrete indkøb:

Ordregiver har indkøbt papirkurve 
hos Leverandør 1 og stoleunderlag og 
knagerækker hos Leverandør 2 samt 
en miljøstation hos Leverandør 3. I 

alt beløb 350.000 kr.

Restbeløb:
Resterende totalbeløb 

50.000



Materialet er lavet i et samarbejde mellem Aarhus Kommune og VIA University College finansieret af  
EU Life-IP projektet omkring Cirkulær Økonomi (CEBW).

Der tages forbehold for fejl og mangler
•	 Miniguiden er ikke juridisk bindende og har ingen juridisk kraft eller effekt. Indholdet kan derfor ikke 

håndhæves ved lov 
•	 Miniguiden har ingen præferencer for særlige produkter, serviceområder eller virksomheder




